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CHẤP THUẬN CỦA HỘI ĐỒNG 

Khóa luận : Giải pháp nâng cao chất lượng nghiệp vụ đặt chỗ nghỉ tại 

khách sạn Vinpearl Cần Thơ Hotel, do sinh viên Phạm Thái Mỹ thực hiện dưới 

sự hướng dẫn của Th.s Nguyễn Thanh Tú. Khóa luận đã báo cáo và được Hội 

đồng chấm khóa luận thông qua ngày ............... 

Ủy viên 

(ký tên) 

 

 

 

 

GHI CHỨC DANH, HỌ, TÊN 

 

Thư ký 

(ký tên) 

 

 

 

 

GHI CHỨC DANH, HỌ, TÊN 

 

Phản biện 1 

(ký tên) 

 

 

 

 

GHI CHỨC DANH, HỌ, TÊN 

 

Phản biện 2 

(ký tên) 

 

 

 

 

GHI CHỨC DANH, HỌ, TÊN 

 



 

ii 

NHẬN XÉT CỦA GIẢNG VIÊN HƯỚNG DẪN 

Đề tài GIẢI PHÁP NÂNG CAO CHẤT LƯỢNG NGHIỆP VỤ ĐẶT CHỖ 

NGHỈ TẠI KHÁCH SẠN VINPEARL CẦN THƠ 

Do sinh viên PHẠM THÁI MỸ thực hiện 

Dưới sự nhận xét của TH.S NGUYỄN THANH TÚ 

Đơn vị: Khoa Du Lịch và Quản Trị Nhà Hàng Khách Sạn, trường Đại học Nam 

Cần Thơ 

NỘI DUNG NHẬN XÉT 

1. Tính phù hợp của đề tài với chuyên ngành đào tạo: 

 ....................................................................................................................................... 

 .......................................................................................................................................  

2. Hình thức trình bày: 

 ....................................................................................................................................... 

 .......................................................................................................................................  

3. Ý nghĩa khoa học, thực tiễn và tính cấp thiết của đề tài: 

 ....................................................................................................................................... 

 .......................................................................................................................................  

4. Độ tin cậy của số liệu và tính hiện đại của luận văn: 

 ....................................................................................................................................... 

 .......................................................................................................................................  

5. Nội dung và kết quả đạt được (Theo mục tiêu nghiên cứu): 

 ....................................................................................................................................... 

 .......................................................................................................................................  

6. Các nhận xét khác: 

 ....................................................................................................................................... 

 .......................................................................................................................................  

7. Kết luận (Ghi rõ mức độ đồng ý hay không đồng ý nội dung đề tài và các yêu cầu 

chỉnh sửa…) 

 ....................................................................................................................................... 

 .......................................................................................................................................  

 Cần Thơ, ngày  tháng  năm 2022 

Giảng viên hướng dẫn 
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LỜI CẢM ƠN 

Trong suốt quá trính học tập và thực tập tốt nghiệp em luôn được sự quan tâm, 

hướng dẫn và giúp đỡ tận tình của các thầy, cô giáo trong Khoa Du Lịch & Quản Trị 

Nhà Hàng Khách Sạn cùng với sự động viên giúp đỡ của bạn bè đồng nghiệp ở nơi 

thực tập. 

Lời đầu tiên em xin được bày tỏ lòng biết ơn sâu sắc đến Ban giám hiệu Trường 

Đại học Nam Cần Thơ, Ban chủ nhiệm khoa Du Lịch & Quản Trị Nhà Hàng Khách 

Sạn đã tận tình giúp đỡ em trong suốt quá trình học tập tại trường. 

Đặc biệt, em xin bày tỏ lòng biết ơn chân thành sâu sắc tới thầy Nguyễn Thanh 

Tú đã trực tiếp giúp đỡ góp ý, hướng dẫn em hoàn thành bài tiểu luận nầy. 

Em cũng xin bày tỏ lòng biết ơn sâu sắc đến gia đình, người thân, bạn bè và 

đồng nghiệp đã giúp đỡ động viên em hoàn thiện khóa luận tốt nghiệp này. 

Em xin trân trọng cảm ơn! 

 Cần Thơ, ngày  tháng  năm 2022 

Người thực hiện 
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LỜI CAM ĐOAN 

Em xin cam kết bài báo cáo thực tập tốt nghiệp này được hoàn thành dựa trên 

kết quả nghiên cứu của em trong 2 tháng thực tập vừa qua tại khách sạn Vinpearl Cần 

Thơ và các kết quả nghiên cứu này chưa được dùng cho bất cứ bài báo cáo cùng cấp 

nào khác. Các dữ liệu thông tin thức cấp được sử dụng trong bài báo cáo này là có 

nguồn gốc và trích dẫn rõ ràng. 

 Cần Thơ, ngày  tháng  năm 2022 

Người thực hiện 
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