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LỜI CẢM TẠ 

Trải qua quá trình gần 4 năm học tập và trau dồi kiến thức tại trường Đại học 

Nam Cần Thơ được làm đề tài khóa luận tốt nghiệp thực sự một niềm vinh dự lớn 

lao đối với em. Đầu tiên cho phép em được gửi lời cảm ơn sâu sắc nhất tới các thầy 

cô giáo trong trường đã giảng dạy và truyền đạt cho em những kiến thức, cũng như 

những kinh nghiệm thực tế.  

Để hoàn thành khóa luận tốt nghiệp này em xin chân thành cảm ơn Giang Viên 

Hướng Dẫn Thạc sỹ Phạm Quang Triều đã tận tình giúp đỡ, hướng dẫn, chỉ bảo em 

trong suốt quá trình học tập cũng như thời gian làm khóa luận. Đồng thời em cũng 

xin gửi lời cảm ơn đến Công Ty Du Lịch Vietravel Chi Nhánh Cần Thơ đã tạo điều 

kiện, cung cấp những số liệu, giải đáp thắc mắc giúp em có thêm hiểu biết, kiến 

thức thực tế và yêu cầu công việc trong tình hình thực tế về hoạt động du lịch tại đó 

giúp em hoàn thành khóa luận của mình.  

Tuy nhiên, vì điều kiện thời gian, kiến thức cũng như kinh nghiệm bản thân còn 

hạn chế nên khóa luận tốt nghiệp của em không tránh khỏi những thiếu sót. Rất 

mong nhận được sự góp ý của thầy cô và các bạn để bài khóa luận của em được 

hoàn chỉnh hơn. 

Em xin chân thành cảm ơn! 

  



 
 

 
 

TRANG CAM KẾT 

 

 
Tôi xin cam kết khóa luận này được hoàn thành dựa trên các kết quả nghiên cứu  

của tôi và các kết quả nghiên cứu này chưa được dùng cho bất cứ khóa luận cùng cấp 

nào khác.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Cần Thơ, ngày ….. tháng ….. năm …..  

Người thực hiện 

         Thuy 
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