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LỜI CẢM TẠ 

   Thật may mắn và vinh dự cho em khi trở thành sinh viên của trƣờng Đại học 

Nam Cần Thơ và đặc biệt hơn nữa là một trong những thành viên của Khoa Du lịch, 

đƣợc các thầy cô trong trƣờng nói chung và các thầy cô trong khoa nói riêng đã tạo 

mọi điều kiện để chúng em có thể học tập, rèn luyện bản thân ngày càng tốt hơn, 

tích lũy đƣợc nhiều kiến thức và kỹ năng hơn. 

    Và em xin chân thành cảm ơn Ban Giám Đốc, phòng tổ chức và các anh chị 

nhân viên trong công ty du lịch HTTRAVEL tại Cần Thơ đã tận tình giúp đỡ trong 

quá trình em thực tập tại đây.Tuy thời gian thực tập không nhiều nhƣng em đã đƣợc 

học tập nhiều điều bổ ích và rút ra đƣợc kinh nghiệm cho bản thân,áp dụng đƣợc 

những kiến thức vô cùng quý báo mà thầy cô đã giảng dạy.Trong quá trình thực tập 

tốt nghiệp vừa qua, Khoa Du lịch và giáo viên hƣớng dẫn cô Lê Thị Thanh Thúy đã 

tạo điều kiện cho em có cơ hội hoàn thành bài tiểu luận này. Em xin chân thành cảm 

ơn cô hƣớng dẫn Lê Thị Thanh Thúy đã quan tâm, lắng nghe ý kiến của chúng em 

trong suốt quá trình thực tập và tạo cho em những cơ hội tốt nhất. Em rất mong 

nhận đƣợc những ý kiến, nhận xét của cô để bài tiểu luận của em đƣợc hoàn thiện 

hơn. 

    Dƣới đây em xin trình bài những thông tin mà em tìm hiểu đƣợc, do kiến 

thực còn hạn hẹp nên không thể tránh khỏi sự thiếu sót trong cách trình bày. Em rất 

mong nhận đƣợc sự góp ý của quý thầy cô, từ đó có thể rút ra đƣợc những  kinh 

nghiệm vô cùng quý báu cho các bạn khóa sau!                                                               

Em xin chân thành cảm ơn !  

 

 

Cần Thơ, ngày…..tháng……năm… 

                                                                            

                                                                                          Ngƣời thực hiện 

  

 

                                                                                         Trần Thanh Tuyền 
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TRANG CAM KẾT 

Em tên Trần Thanh Tuyền xin cam kết khóa luận này đƣợc hoàn thành dựa 

trên các kết quả nghiên cứu của em tại công ty HTTravel và các kết quả nghiên cứu 

này chƣa đƣợc dùng cho bất cứ khóa luận cùng cấp nào khác. 

Cần Thơ, ngày…..tháng…..năm … 

                                                                     Ngƣời thực hiện 

 

                                                                                      Trần Thanh Tuyền 
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GIẤY XÁC NHẬN THỰC TẬP 
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NHẬN XÉT CỦA CƠ QUAN THỰC TẬP 
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NHẬN XÉT CỦA GIẢNG VIÊN HƢỚNG DẪN 

1. Nhận xét của giảng viên hƣớng dẫn 

- Ngƣời hƣớng dẫn báo cáo thực tập: Thạc sĩ. Lê Thị Thanh Thúy 

- Đơn vị: Khoa Kinh Tế, Trƣờng Đại Học Nam Cần Thơ 

- Về hình thức: ......................................................................................................   

 ............................................................................................................................  

 ............................................................................................................................  

 ............................................................................................................................  

- Về nội dung: .......................................................................................................  

 ............................................................................................................................  

 ............................................................................................................................  

 ............................................................................................................................  

- Về thái độ: ..........................................................................................................  

 ............................................................................................................................  

 ............................................................................................................................  

 ............................................................................................................................  

2. Điểm số: ………./10 điểm  

Cần Thơ, ngày….tháng…năm 2021 

 Ngƣời hƣớng dẫn 
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