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LỜI CAM ĐOAN 

 Em xin cam đoan rằng toàn bộ nội dung trong báo cáo này là sự nghiên cứu và 

biên soạn của em dưới sự hướng dẫn của Thầy Nguyễn Du Hạ Long và Anh Bùi 

Quốc Anh. Em cam kết không sao chép, sử dụng trái phép hay thực hiện bất kỳ 

hành vi vi phạm đạo đức học thuật nào. 

 Các số liệu, thông tin, và dữ liệu tham khảo được trích dẫn trong báo cáo này 

đều được ghi rõ nguồn gốc, và em chịu trách nhiệm về tính chính xác của các thông 

tin này. Báo cáo không chứa bất kỳ thông tin hay lý lẽ gian lận, sai lệch hay nhận 

định không có căn cứ. 

 Em cũng cam đoan rằng bản báo cáo này chưa từng được nộp ở bất kỳ nơi nào 

khác để nhận bất kỳ loại học vị hay giấy chứng nhận nào khác. 

 

 Cần Thơ, ngày....,tháng....,năm 2024 

 Người thực hiện 
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LỜI CẢM ƠN 

 Trong việc hoàn thành báo cáo này, em xin gửi lời cảm ơn chân thành nhất đến 

Công ty Du lịch SOHA GROUP đã cung cấp cho em cơ hội thực tập và khám phá 

thực tế trong ngành du lịch. Quý công ty không chỉ là một địa điểm thực hành chuyên 

nghiệp mà còn là một môi trường năng động và tràn đầy cảm hứng, giúp em trang bị 

thêm nhiều kỹ năng quan trọng và nhận thức sâu rộng về ngành du lịch lữ hành. 

 Em xin gửi lời biết ơn đặc biệt tới anh Bùi Quốc Anh, người đã là người hướng 

dẫn em trong suốt thời gian thực tập tại công ty. Sự chỉ dẫn tận tình và kiến thức 

chuyên sâu của anh đã giúp em hiểu rõ hơn về hoạt động và quản lý trong lĩnh vực 

du lịch. 

 Em cũng xin bày tỏ lòng biết ơn sâu sắc đến thầy Nguyễn Du Hạ Long, giảng 

viên hướng dẫn tại trường, đã dành thời gian và tâm huyết để hỗ trợ em trong quá 

trình nghiên cứu và viết báo cáo này. Những lời khuyên quý báu của thầy không chỉ 

giúp em hoàn thành báo cáo một cách chất lượng mà còn mở rộng tầm nhìn về ngành 

du lịch và quản trị dịch vụ. 

 Ngoài ra, em cũng xin bày tỏ lòng biết ơn đến các giảng viên, nhà trường và 

mọi người đã đồng hành cùng em trong suốt quá trình nghiên cứu và viết báo cáo 

này. Sự hỗ trợ và động viên từ phía mọi người đã giúp em vượt qua những thử thách 

và phát triển bản thân một cách toàn diện. 

 Một lần nữa, em xin chân thành cảm ơn mọi người! 

 Cần Thơ, ngày....,tháng 6,năm 2024 

 Người thực hiện 
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NHẬN XÉT CỦA GIẢNG VIÊN HƯỚNG DẪN 

Đề tài: Thiết Kế Và Phát Triển Sản Phẩm Du Lịch Tại Công Ty Soha Group. 

Do sinh viên: LƯU MINH CHƯƠNG thực hiện 

Dưới sự nhận xét của thầy: NGUYỄN DU HẠ LONG. 

Đơn vị: Khoa Du lịch & Quản trị Nhà hàng – Khách sạn, Trường Đại học Nam Cần 

Thơ.  

NỘI DUNG NHẬN XÉT  

Về hình thức: 

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 .....................................................................................................................................  

 

Về nội dung:  

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 .....................................................................................................................................  

Về thái độ:  

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 .....................................................................................................................................  

 Cần Thơ, ngày....,tháng....,năm 2024 

 XÁC NHẬN CỦA GVHĐ 

 (ký, ghi rõ họ tên)   
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NHẬN XÉT CỦA GIẢNG VIÊN CHẤM ĐIỂM 
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NỘI DUNG NHẬN XÉT  

Về hình thức: 
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 .....................................................................................................................................  

Về nội dung:  

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 .....................................................................................................................................  

Về thái độ:  

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 ..................................................................................................................................... 

 .....................................................................................................................................  

 Cần Thơ, ngày....,tháng....,năm 2024 

 XÁC NHẬN CỦA GVCĐ 

 (ký, ghi rõ họ tên)   
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