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LỜI CAM ĐOAN 

 

 Tôi tên Bùi Tấn Beo, sinh viên ngành Quản trị Dịch vụ Du lịch và Lữ hành – 

khóa 8, trường Đại học Nam Cần Thơ. Tôi xin cam đoan bài báo cáo với đề tài Công 

ty TNHH Du lịch Lửa Việt – Cần Thơ này là kết quả cá nhân của quá trình thực tập 

2 tháng tại công ty và dưới sự hướng dẫn từ phía giảng viên Thạc sĩ Nguyễn Du Hạ 

Long. 

 Tôi xác nhận mọi thông tin và dữ liệu được nêu trong bài báo cáo này đều là 

chân thật, chính xác và đáng tin cậy. Đều được nghiên cứu, thu thập, xử lí thông tin, 

số liệu một cách trung thực, công bằng và có sự xác nhận từ đơn vị nơi thực tập. Tôi 

cam kết không có tình trạng sao chép dữ liệu từ những bài nghiên cứu có trước đó, 

mọi quan điểm, sự phân tích, nhận xét là dựa trên kết quả của riêng tôi trong quá trình 

trực tiếp tại doanh nghiệp.  

 Tôi đảm bảo luôn tuân thủ mọi nguyên tắc của đạo đức và quy định của nhà 

trường, của đơn vị thực tập trong suốt quá trình làm báo cáo. Tôi sẵn sàng chịu trách 

nhiệm và chấp nhận mọi quyết định xử lí nếu như phát hiện bài báo cáo có bất kì 

thông tin nào không chính xác hoặc những vi phạm nào trong bài báo cáo này. 

 

 Cần Thơ, ngày 24 tháng 06 năm 2024. 

Sinh viên báo cáo 

( Ký, ghi rõ họ tên) 

  

 

BÙI TẤN BEO 
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LỜI CẢM ƠN 

 

 Để hoàn thành tốt bài báo cáo thực tập lần này, ngoài sự cố gắng của bản thân, 

em còn nhận được sự quan tâm và giúp đỡ từ thầy cô cũng như từ đơn vị thực tập.  

 Trước hết, em xin được gửi lời cảm ơn đến các thầy/cô trong Khoa Du lịch và 

Quản trị Khách sạn - Nhà hàng, cùng các thầy cô trường Đại học Nam Cần Thơ lời 

cảm ơn chân thành nhất. Đặc biệt, em xin gửi lời cảm ơn sâu xắc đến Giảng viên 

hướng dẫn Thạc sĩ Nguyễn Du Hạ Long, người đã tận tình hướng dẫn, chỉ bảo em 

trong suốt và quá trình thực tập và hoàn thành đề tài báo cáo này. 

 Em cũng được xin gửi lời cảm ơn chân thành đến các anh/chị trong Công ty 

TNHH Du lịch Lửa Việt – Cần Thơ, đã tạo điều kiện tốt nhất và cơ hội cho em được 

thực tập, được học hỏi thêm nhiều kiến thức thực tế, có thêm kinh nghiệm và tận tình 

chỉ dạy em trong suốt quá trình thực tập vừa qua (08/04/2024 – 08/06/2024). Tạo mọi 

điều kiện cho em hoàn thiện hơn kiến thức của mình đã học ở trường, và đặc biệt là 

hoàn thành bài báo cáo.  

 Do kiến thức còn nhiều hạn chế và khả năng tiếp thu thực tế còn nhiều bỡ ngỡ 

nên bài báo cáo không tránh được những thiếu sót. Kính mong nhận được sự góp ý, 

giúp đỡ từ quý thầy/cô và các anh/chị tại đơn vị thực tập.  

 

Em xin chân thành cảm ơn ! Cần Thơ, ngày 24 tháng 06 năm 2024. 

Sinh viên báo cáo 

(Ký, ghi rõ họ tên) 

  

 

BÙI TẤN BEO 
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ĐÁNH GIÁ CỦA GIẢNG VIÊN HƯỚNG DẪN. 

Về nội dung: 

 ............................................................................................................................. 

 ............................................................................................................................. 

 ............................................................................................................................. 

 ............................................................................................................................. 

 ............................................................................................................................. 

 ............................................................................................................................. 

 ............................................................................................................................. 

 ............................................................................................................................. 

 .............................................................................................................................  

Về hình thức: 

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 ............................................................................................................................. 

Về thái độ: 

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 ............................................................................................................................. 

                                          Giảng viên ký tên. 
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ĐÁNH GIÁ CỦA GIẢNG VIÊN CHẤM ĐIỂM. 

Về nội dung: 

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 ............................................................................................................................. 

Về hình thức: 

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 ............................................................................................................................. 

Về thái độ: 

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 .............................................................................................................................

 ............................................................................................................................. 

Giảng viên ký tên. 
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